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ТОЛЛИНГ В СЕЛЬСКОМ ХОЗЯЙСТВЕ:  

ПОРЯДОК ОФОРМЛЕНИЯ И УЧЕТ 

Аннотация: толлинг достаточно часто применяется в сельском хозяй-

стве, он позволяет сельскохозяйственным организациям получать дополнитель-

ные доходы и оптимизировать свои производственные процессы [3, с. 42].  

В главе говорится о сущности операций толлинга, документального 

оформления и их учета. На предприятиях, осуществляющих толлинг, суще-

ствует проблема документального оформления и учета этих операций. 

Целью данного исследования является изучение методики толлинговых вза-

имоотношений и организации их учета. Для того чтобы толлинг работал эф-

фективно, необходимо правильно построить схему толлиноговых операций, при 

этом большая роль отводится учету этого участка. 

Методами исследования явились общий логический и структурно-динами-

ческий анализ, а также общенаучный метод дедукции. Результатом исследова-

ния стала методика оформления и учета толлинговых операций, проиллюстри-

рованная модельными примерами. 

Ключевые слова: толлинг, давальческое сырье, договор, переработка, учет, 

сельское хозяйство, продукция, реализация. 

Abstract: tolling is quite often used in agriculture, it allows agricultural organi-

zations to receive additional income and optimize their production processes [3, p. 42].  

The chapter talks about the essence of tolling operations, documentation and their 

accounting. There is a problem of documenting and accounting for these operations at 

the enterprises that carry out tolling. 

The purpose of this research is to study the methodology of tolling relations and 

organization of their accounting. For tolling to work effectively, it is necessary to build 
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the scheme of tolling operations correctly, and the big role is given to the accounting 

of this section. 

The methods of research were general logical and structural-dynamic analysis, 

as well as the general scientific method of deduction. The result of the research was 

the methodology of registration and accounting of tolling operations, illustrated by 

model examples. 

Keywords: tolling, tolling raw materials, contract, processing, accounting, agri-

culture, production, realization. 

Развитие экономики в современной России включает в себя также и новые 

подходы к переработке природных ресурсов, в рамках которых одним из косвен-

ных, но действенных методов решения экономических задач является совершен-

ствование форм организации производства на основе толлинговых схем [15]. 

Договор толлинга является одной из разновидностей договора подряда. По 

договор толлинга одна сторона (переработчик) обязуется изготовить из передан-

ного заказчиком сырья продукцию надлежащего качества и количества и пере-

дать ее заказчику (давальцу). Последний обязуется оплатить услуги по перера-

ботке. При этом материалы остаются в собственности давальца. Правда, ответ-

ственность за их сохранность несет переработчик. Кроме того, до момента сдачи 

и приемки готовой продукции подрядчик отвечает и за нее. Договор толлинга 

применяют как производственные, так и торговые компании [2, с.40]. 

Давальческое сырье – это материалы, принятые организацией от заказчика 

для переработки (обработки), выполнения иных работ или изготовления продук-

ции без оплаты стоимости принятых материалов и с обязательством полного воз-

вращения переработанных (обработанных) материалов, сдачи выполненных ра-

бот и изготовленной продукции. При этом, если иное не предусмотрено догово-

ром подряда, собственником готовой продукции является собственник материа-

лов – давалец (заказчик) [9, с. 356]. 

К числу существенных условий договора толлинга относится его предмет 

(переработка давальческого сырья в согласованном объеме с целью получения 

готовой продукции), а также начальный и конечный сроки переработки 
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давальческого сырья и передачи готовой продукции (ст. 432, 702, 703, 708 ГК 

РФ). Если объектом договора толлинга является импортное сырье, которое под-

лежит переработке на таможенной территории Евразийского таможенного со-

юза, то исполнение такого договора соответствует процедуре переработки, осу-

ществляемой по правилам главы 24 ТК ЕАЭС. Согласно статье 713 Граждан-

ского кодекса РФ условие о цене не является существенным для договора тол-

линга, однако на практике стороны всегда его включают в договор с указанием 

порядка и срока оплаты: например, с использованием предоплаты или посто-

платы, с зачетом в счет стоимости работ, стоимости остатков сырья или без него. 

Заказчик по договору толлинга обязан предоставить подрядчику давальческое 

сырье определенного вида для целей переработки, а последний должен выпол-

нить соответствующие работы и передать готовую продукцию и, кроме того, 

представить заказчику отчет об израсходовании сырья. 

Стороны могут включить в договор толлинга и иные условия, не противо-

речащие закону. Так, они могут (рис. 1). 

 

Рис. 1. Дополнительные условия, включаемые сторонами в договор толлинга 

 

Если договором толлинга не предусмотрена обязанность заказчика обеспе-

чить подрядчика конкретным фронтом работ, то он вправе обращаться к его 

услугам в любой момент в пределах срока действия договора по своему смотре-

нию. У заказчика в таком случае нет обязанности передавать заказы для выпол-

нения, а у подрядчика отсутствует право требовать их предоставления, взыска-

ния оплаты, так же, как и ставить вопрос о взыскании убытков. Проведение 
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дополнительных работ обязательно должно быть согласовано и отображено в до-

говоре толлинга либо приложениях к договору. В случае невыполнения данного 

условия, возможен отказ во взыскании задолженности по оплате стоимости вы-

полненных работ (постановление 9 ААС от 07.03.2019 по делу № А40-

220694/2018). К числу дополнительных обязанностей с учетом договоренностей 

сторон договора толлинга могут относиться обязанности заказчика предоставить 

подрядчику помещение для выполнения работы, оборудование, оказать иное со-

действие. 

Передача сырья в переработку осуществляется на основании договора тол-

линга. Договор толлинга – это договор о переработке давальческого сырья и по-

лучении готовой продукции с выплатой за это денежного вознаграждения и воз-

вращением остатка материалов. При передаче заказчиком по договору толлинга 

давальческих материалов к контрагенту право собственности на них не перехо-

дит, они остаются в собственности заказчика [12, с. 26]. 

К числу существенных условий договора толлинга относится его предмет 

(переработка давальческого сырья в согласованном объеме с целью получения 

готовой продукции), а также начальный и конечный сроки переработки даваль-

ческого сырья и передачи готовой продукции [5, с. 151]. 

Условие о цене не является существенным для договора толлинга, однако 

на практике стороны всегда его включают в договор с указанием порядка и срока 

оплаты: например, с использованием предоплаты или постоплаты, с зачетом в 

счет стоимости работ, стоимости остатков сырья или без него. Заказчик по дого-

вору толлинга обязан предоставить подрядчику давальческое сырье определен-

ного вида для целей переработки, а последний должен выполнить соответствую-

щие работы и передать готовую продукцию и, кроме того, представить заказчику 

отчет об израсходовании сырья (ст. 713 ГК РФ). 

Договор считается заключенным, если между сторонами в требуемой в под-

лежащих случаях форме достигнуто соглашение по всем существенным усло-

виям договора [18, с. 380]. 
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В договоре толлинга в обязательном порядке должен быть указан результат, 

подлежащий передаче заказчику после выполнения работы по переработке сы-

рья. В случае нарушения указанного условия возможны неблагоприятные нало-

говые последствия в виде переквалификации договора толлинга в договор купли-

продажи, что, соответственно, повлечет доначисление налога на прибыль и НДС 

[8, с. 135]. 

Унифицированной формы документа для оформления передачи продукции 

в переработку не предусмотрено. Для этого можно использовать либо произволь-

ную форму, либо оформить накладную на отпуск материалов на сторону по 

форме М-15 (утв. Постановлением Госкомстата России от 30.10.1997 №71а). При 

этом на практике делается отметка: «В переработку на давальческой основе». 

На основании договора толлинга организации АПК оформляют приемо-пе-

редаточный актом, обязательные условия которого содержатся в 37 главе Граж-

данского кодекса РФ. 

Акт является приложением к составленному договору и подписывается сто-

ронами непосредственно после передачи. Если нет отметки «приложение», то в 

самом теле бумаги обязательно приводится ссылка на договор, в рамках которого 

производится передача. 

В акте приема-передачи давальческих материалов располагаются официаль-

ные данные: наименование документа, город подписания, число. Далее основная 

часть, где указываются стороны, заключившие договор, приводится ссылка на 

накладную с ее номером и датой. Помимо этого, в акте присутствуют перечисле-

ние давальческих материалов, оформляемое в виде таблицы. В каждой строке 

таблицы акта должно содержаться единственное наименование материала. Не-

допустимо перечислять в одной строке несколько наименований. В столбцах при 

заполнении описывается информация о (рис. 2). 

Завершается акт подписями представителей обеих сторон [4, с. 1156]. 

Поступление давальческого сырья в учете оформляется документом, фор-

мируемым в программе 1С: Бухгалтерии – Поступление (акт, накладная), в кото-

ром указываются контрагент, номенклатура, сумма. 
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Рис. 2. Порядок оформления приемо-передаточного акта по договору толлинга 

 

В производство передача продукции производится на основании «Требова-

ния накладной», выпуск продукции оформляется документом «Отчет о произ-

водстве за смену». На основании данного отчета поступление готовой продукции 

на склад заказчика оформляется в программе 1С: Бухгалтерия «Операция, вве-

денная вручную». После выполнения работ и передачи готовой продукции дава-

лец подписывают акт о приемке выполненных работ [7, с. 955]. 

Передача продукции заказчику оформляется документом: «Передача то-

вара», также формируемая в программе 1С: Бухгалтерия. На основании данного 

документа формируется документ «Реализация услуг по переработке». 

При оказании услуг при переработке давальческого сырья организациям, 

индивидуальным предпринимателям, населению и собственным работникам за 

наличный расчет выписывается товарная накладная и оформляется приходный 

кассовый ордер и квитанция к приходному кассовому ордеру, на основании дан-

ных которых производится оплата продукции. К квитанции прилагается кассо-

вый чек и товарная накладная [16, с. 68]. 

Первичным документом по расходам на продажу является товарно-транс-

портная накладная (ТТН) – документ, сопровождающий груз, определённых 

ценностей и расчетов за их перевозки автотранспортом (рис. 3). 
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Рис. 3. Разделы товарно-транспортной накладной (ТТН) 

Товарно-транспортная накладная выписывается в нескольких экземплярах, 

количество зависит от формы накладной [13, с. 265]: 

− первый – остается у грузоотправителя и предназначается для списания то-

варно-материальных ценностей; 

− второй – предназначается для оприходования товарно-материальных цен-

ностей у получателя груза (сдается водителем грузополучателю); 

− третий (передаётся организации-владельцу автотранспорта) – служит ос-

нованием для расчетов, организация-владелец автотранспорта прилагает его к 

счету за перевозку и высылает плательщику-заказчику автотранспорта. 

Путевой лист выдается водителю на один рабочий день. Заполнение рекви-

зитов путевых листов производится лицом, отвечающим за эксплуатацию авто-

мобиля. В документе должны быть указаны его порядковый номер, дата выдачи, 

печать организации. Непременно указывается марку и государственный реги-

страционный номер автомобиля. На оборотной стороне путевого листа указы-

вают маршрут следования автомобиля: пункт назначения, время выезда и воз-

вращения, а также количество пройденных километров. 

Продажа закупленного молока и мяса своим работникам в счет оплаты 

труда производится на основании накладной внутрихозяйственного назначения, 

которая являются основанием для выдачи продукции [1, с. 202]. 

График документооборота по учету процесса продаж сельскохозяйственной 

продукции представлен на рисунке 4. 
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Каждая из перечисленных форм включает в себя соответствующие рекви-

зиты, отражающие особые характеристики по измерению качества, массы и дру-

гие необходимые параметры того или иного вида сельскохозяйственной продук-

ции. Если документы по отправке продукции (товарно-транспортные накладные 

и др.) являются основанием для списания продукции с остатков и отнесения на 

продажу, то приемные квитанции являются основанием для начисления выручки 

за проданную продукцию. Все первичные документы, поступающие в бухгалте-

рию, в дальнейшем после проверки группируют и регистрируют в соответству-

ющих регистрах. 

 

Рис. 4. Схема документооборота продаж сельскохозяйственной продукции  

по договору толлинга 

 

Оказание услуг по договору толлинга является не только завершающей ста-

дией кругооборота средств организации, но и наиболее важной во всём хозяй-

ственном производственном процессе. В процессе оказания услуг по перера-

ботке давальческого сырья организация получает прибыль, которая является це-

лью деятельности любого организации [6, с. 821]. 

Для обобщения информации о продаже продукции, а также определения ее 

финансовых результатов предназначен счет 90 «Продажи». По кредиту этого 

счета отражается выручка от продаж по отпускным ценам, а по дебиту – 
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производственная себестоимость проданной продукции, расходов на продажу, 

стоимость тары, оплачиваемые сверх цены продукции и другие расходы. Таким 

образом, по дебиту счета 90 «Продажи» отражается полная фактическая себесто-

имость проданной продукции, а по кредиту – суммы, предъявленные покупате-

лям для оплаты по отпускным ценам [19, с. 154]. 

К счету 90 «Продажи» могут быть открыты следующие субсчета (рис. 5). 

На субсчете 90–1 «Выручка» учитываются поступления активов, признава-

емые выручкой. 

На субсчете 90–2 «Себестоимость продаж» учитывается себестоимость про-

даж, по которым на субсчете 90–1 «Выручка» признана выручка. 

Субсчет 90–9 «Прибыль (убыток) от продаж» предназначен для выявления 

финансового результата (прибыль или убыток) от продаж за отчетный месяц. 

 

Рис. 5. Субсчета которые могут быть открытые к счету 90 «Продажи» 

 

Записи по субсчетам 90–1 «Выручка», 90–2 «Себестоимость продаж», произ-

водятся накопительно в течение отчетного года. Ежемесячно сопоставлением сово-

купного дебетового оборота по субсчетам 90–2 «Себестоимость продаж» и креди-

тового оборота по субсчету 90–1 «Выручка» определяется финансовый результат 

(прибыль или убыток) от продаж за отчетный месяц. Этот финансовый результат 

ежемесячно заключительными оборотами списывается с субсчета 90–9 «Прибыль 

(убыток) от продаж» на счет 99 «Прибыли и убытки». Таким образом, синтетиче-

ский счет 90 «Продажи» сальдо на отчетную дату не имеет [14, с. 199]. 
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Аналитический учет по счету 90 Продажи» ведется по каждому виду про-

данной продукции. 

Перед составлением годовой бухгалтерской отчетности проводится рефор-

мацию баланса. Она датируется 31 декабря после того, как в бухгалтерском учете 

отражена последняя хозяйственная операция [11, с. 987]. 

Таблица 1 

Журнал фактов хозяйственной жизни по учёту реализации продукции, работ, 

услуг по договору толлинга 

Факт хозяйственной жизни 
Сумма, 

руб. 

Корреспонденция счетов 

Дебет Кредит 

Оприходована готовая  

продукция 
21 514 

002 «Товарно-матери-

альные ценности, 

принятые на ответ-

ственное хранение» 

 

Поступление денежных 

средств от покупателей  

за переработку давальческого 

сырья 

6 548,3 51 «Расчетный счет» 

62 «Расчеты с покупа-

телями и заказчиками» 

Отражена выручка  

от реализации работ, услуг 6 548,3 

62 «Расчеты с покупа-

телями и заказчи-

ками» 

90.1 «Выручка» 

Списана себестоимость  

выполненных работ,  

оказанных услуг 
5 218,1 

90.2 «Себестоимость 

продаж» 

20.02 «Производство 

продукции  

из давальческого сы-

рья» 

Списана готовая продукция  

со склада 

21 514  

002 «Товарно- 

материальные  

ценности, принятые  

на ответственное  

хранение» 

Списан финансовый результат 

от реализации продукции,  

работ, услуг 

1 330,2 
90.2 «Себестоимость 

продаж» 

90.9 «Прибыль  

(убыток) от продаж» 

 

По итогам деятельности за 2022 год организация получила прибыль в сумме 

2 тыс. руб. Себестоимость продаж составила 438 тыс. руб. Учет финансовых ре-

зультатов ведут на счете 99 «Прибыли и убытки». 

В конце года финансовые результаты от продажи продукции, работ, услуг 

списываются со счета 90 «Продажи» на счет 99 «Прибыли и убытки». Таким 
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образом, в течение года синтетический счет 90 «Продажи» имеет сальдо на каж-

дую отчетную дату и закрывается только по состоянию на конец года. 

К моменту закрытия счета 90 «Продажи» все счета основных, вспомогатель-

ных и обслуживающих производств полностью закрыты, а калькуляционные раз-

ницы по продукции, работам услугам этих производств отражены по соответ-

ствующим счетам, то есть к моменту закрытия счета 90 «Продажи» вся продан-

ная продукция по фактической себестоимости, включая расходы на продажу, бу-

дет отражена на дебете счета [10, с. 1081]. 

Для закрытия счета 90 «Продажи» автоматизировано формируется на суб-

счете 90.9 и списывает его на субсчет 99.1, в оборотно-сальдовой ведомости по 

каждому аналитическому счету и субсчетам сопоставляют суммы дебетового и 

кредитового оборота и выводят, развернуто финансовые результаты – прибыли 

и убытки от продажи данного вида товаров. Общие итоги по всем субсчетам и 

аналитическим счетам отражают размеры выявленной прибыли и убытков от 

продажи в целом по организации. Перечисление выявленных прибылей и убыт-

ков на счет 99 «Прибыли и убытки» делают заключительными оборотами де-

кабря месяца. Разница между выручкой и себестоимостью продаж в 2022 полу-

чилась положительная – организация получила прибыль. 

Таблица 2 

Бухгалтерская справка на закрытие счета 90 «Продажи» 

Факт хозяйственной жизни 
Сумма, 

тыс. руб. 

Корреспонденция счетов 

Дебет Кредит 

Списаны обороты  

по кредиту счёта 90  

«Продажи»  

440 

90.1 «Выручка» 90.9 «Прибыль/ 

убыток от продаж» 

Списаны обороты по дебету 

счёта 90 «Продажи»  

по учёту себестоимости 

438 

90.9 «Прибыль/ 

убыток от продаж» 

90.2 «Себестоимость 

продаж» 

Отражение результата  

от продаж (прибыли) 
2 

90.9 «Прибыль/ 

убыток от продаж» 

99 «Прибыли  

и убытки» 
 

В результате сделанных бухгалтерских записей дебетовые и кредитовые 

обороты по субсчетам 90 «Продажи» равны. Таким образом, в конце года счет 

90 «Продажи» закрываются, остатка не имеют и в заключительном балансе не 

фигурируют, хотя в течение года в бухгалтерском балансе обороты по этому 
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счету показывают, развернуто нарастающим итогом с начала года: в активе ба-

ланса – оборот по дебету, в пассиве – оборот по кредиту. 

Программа «1С: Бухгалтерия версия 8.3» позволяет формировать данные по 

каждому договору толлинга, где ведется учет поступления оплаты и отобража-

ется итоговый долг покупателя. Учет ведется по принципу регистрации договора 

купли-продажи с контрагентами с указанием объема продаж продукции (по дан-

ным накладной) и датой поступления оплаты за нее. В рамках учета продаж про-

дукции формируются все первичные документы, необходимые для предоставле-

ния покупателю. По всем операция, которые осуществляются в программе, авто-

матически формирует проводки с передачей их в Журнал хозяйственных опера-

ций. 
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