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Аннотация: авторами описаны взаимоотношения продавца и покупателя 

в условиях ограниченности финансовых ресурсов. В работе представлена тре-

тья сторона – финансовая организация, которая приводит к согласию инте-

ресы и продавца, и покупателя. 
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В постоянно меняющихся условиях рынка (появление новых конкурентов, 

рост цен на сырье и оборудование) предприятие нуждается в ресурсах. Этот факт 

привел к появлению новых форм кредитования бизнеса как факторинг, лизинг, 

форфейтинг [1]. Приведем причины формирования новых форм кредитования. 

В основе лежит различия в интересах покупателя и продавца по вопросу 

срока оплаты за товар [2]. Продавец товара хочет получить оплату за поставлен-

ный товар в момент отгрузки и раньше. Покупатель хочет отсрочить платеж 

вплоть до момента получения прибыли от выгодного использования этого то-

вара, так как не желает изымать собственные средства из оборота. В этом случае 

прибегают к различным формам кредитования: банковский кредит, коммерче-

ский кредит, смешанный кредит. Банковский кредит в форме кредитования по-

купателя. Коммерческий кредит дает отсрочку платежа за товар. Смешанный 

кредит, когда в банк за кредитом обращается продавец, чтобы в дальнейшем 

предоставить покупателю коммерческий кредит [3]. Отметим недостатки каждой 

из этих форм. При получении банковского кредита заемщик может направить 
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эти средства на цели, не связанные с развитием производства. Это повышает 

риски заимодавца. Коммерческий кредит удобен для покупателя товара из-за 

низкой ставки и возможности погасить его единовременно в конце срока от-

срочки платежа. Коммерческий кредит не удобен для поставщика товара [4]. Ему 

приходится изымать собственные средства из оборота, что может пошатнуть его 

платежеспособность. Предоставление коммерческого кредита вынуждает про-

давца отвлекать организационные ресурсы на осуществление непрофильной 

функции, чем выступает коммерческое кредитование. Смешанный кредит сни-

жает прибыль от сделки для продавца товара. Продавец вынужден платить пла-

тежи по кредиту раньше, чем поступят средства от покупателя, то есть изыма-

ются средства из оборота. 

Проведем анализ интересов каждой стороны. Банк заинтересован в эффектив-

ной деятельности покупателя товара, который получил кредит. Деньги должны 

быть потрачены на цели, указанные в кредитной заявке. Лучшим условием для 

банка является владение в залоге приобретаемых оборудования до полного погаше-

ния кредита. Покупатель стремится к тому, чтобы погасить кредит только в конце 

срока. Продавец желает получить всю сумму платы за поставленный товар как 

можно быстрее. При смешанном кредитовании продавец стремится увязать график 

кредитных платежей с графиком получения выплат от покупателя. 

Данный анализ показывает, что банк не в состоянии обеспечить свои цели, 

так и цели поставщика и покупателя. Актуальность вопроса не спадает. Из опи-

санных выше наблюдений вытекает необходимость создания новых банковских 

услуг или формирования новых форм финансового предпринимательства. Та-

кими услугами стали лизинг, факторинг, форфейтинг. 

Лизинг представляет собой приобретение основных средств для пользова-

теля и владение ими до полной оплаты пользователем. Факторинг – это выкуп у 

поставщика прав требования к покупателю. Форфейтинг выкуп долговых обяза-

тельств покупателя перед поставщиком. Функции финансовых организаций, ко-

торые оказывают эти услуги отличаются от функций банка. Они становятся 
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участником сделки купли-продажи между продавцом и покупателем: при ли-

зинге лизингодатель приобретает основное средство у поставщика, при факто-

ринге и форфейтинге финансовая организация взыскивает сумму задолженности 

с покупателя и принимают риски неоплаты на себя. Получается, что взаимоот-

ношения между поставщиком и покупателем осуществляются через финансовую 

организацию [6]. Финансовая организация согласует интересы поставщика и по-

купателя. Такова суть нового финансового бизнеса. 

Таким образом банковский кредит преобразуется в коммерческий. В этом 

суть лизинга, факторинга и форфейтинга. Получается аутсорсинг капитала, так 

как отношения лизингодателя, фактора, форфейтинговой организации и заказ-

чика удовлетворяют требованиям, предъявляемым к аутсорсингу [7]. 

Таким образом, в лизинге, факторинге и форфейтинге задействованы три 

стороны. Понимание трехстороннего характера отношений этих сделок позво-

ляет четко определить права и обязанности сторон. 
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