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В связи со сложившейся на общемировом уровне ситуацией договорные 

отношения участников внешнеэкономической деятельности крайне осложни-

лись. Ужесточение санкционного режима со стороны недружественных госу-

дарств и развитие встречных ограничительных мер Российской Федерации, ве-

дут к сложностям при исполнении контрагентами обязательств по внешнетор-

говым контрактам, либо к полной невозможности их исполнения. Введенные 

странами Европы, США, Канады, Японией, Австралией, Южной Кореей 
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санкции с конца февраля 2022 года коснулись, в основном, сферы технологий и 

предметов роскоши. 

Если отсутствует вероятность надлежащего исполнения контракта, то в этот 

момент возникают многочисленные риски привлечения к ответственности, 

предусмотренной как самим договором, так и общими нормами права, которым 

подчиняется контракт по внешнеторговой сделке [1]. 

Исполнение или расторжение внешнеторговых контрактов в текущей ситуа-

ции связаны с определенными рисками, проиллюстрированными на рисунке 1: 

 
 

Рис. 1. Риски исполнения или расторжение внешнеторговых контрактов 

 

В частности, все это позволяет определить защитные механизмы как в дей-

ствующих договорах, так и планируемых к заключению. Среди них, прежде всего: 

– санкционные оговорки; 

– форс-мажор (или положения об обстоятельствах непреодолимой силы); 

– валютные оговорки. 

Проанализируем более подробно указанные защитные механизмы. 

1. Санкционные оговорки. 

Термин «санкционная оговорка» представляет собой такое положение, при 

котором предусматривается право на отказ от исполнения договора в случае вве-

дения санкционных ограничений против одной из сторон договорённостей. Оно 

необходимо, прежде всего, для серьёзного понижения рисков, которые могут 

возникнуть из-за введения ограничительных мер, и последующей реализации 

права ограниченной стороны на односторонний отказ от договоренностей. 
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Тем не менее, при включении в договор оговорки необходимо учитывать ак-

туальную практику в отношении ее допустимости в соответствующих обстоятель-

ствах, в том числе в зависимости от стороны, расторгающей договор (Например, 

дело № А40–126531/2017 «Сименс технологии газовых турбин v. Технопромэкс-

порт» [2], а также дело № А40–155367/2020 «Царьград Медиа v. Google» [3]). 

Санкционная оговорка будет максимально эффективной и полезной для сто-

рон договора, если будут учтены некоторые рекомендации по её содержанию 

(рисунок 2): 

 
 

Рис. 2. Рекомендации по содержанию санкционной оговорки 

 

1. Форс-мажор (обстоятельства непреодолимой силы). 

Общепринятыми форс-мажорными обстоятельствами являются войны, при-

родные катаклизмы, забастовки и прочие обстоятельства. В настоящее время все 

чаще во внешнеторговые контракты стали включать санкционные ограничения 

как обстоятельства непреодолимой силы. При этом необходимо четко разграни-

чивать положения о форс-мажорных ситуациях и санкционной оговорке, если 

такая имеет место быть во внешнеторговом контракте [1]. 
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Принципиальные различия санкционной оговорки и форс-мажорных обсто-

ятельств схематично представлены на рисунке 3: 

 
 

Рис. 3. Принципиальные различия санкционной оговорки  

и форс-мажорных обстоятельств 

 

2. Валютная оговорка. 

Цель подобной оговорки заключается в защите сторон внешнеторгового 

контракта от колебания валютного курса в случаях, когда цены в контракте ука-

заны в иностранной валюте или механизм расчета цены привязан к ней. 

С помощью валютной оговорки целесообразно ограничить курсовую раз-

ницу, если прописать во внешнеторговом контракте максимальный и минималь-

ный порог валютного коридора. Также в положении о валютной оговорке можно 

прописать привязку к другому виду валют, например к юаню. Помимо этого, ва-

лютная оговорка предусматривает момент определения валютного курса: либо 

на момент оплаты, либо при наступлении прочих обстоятельств. В том случае, 

если валютный курс отклонится значительно (до 5–10%), то положения о валют-

ной оговорке могут предусматривать отказ от исполнения внешнеторгового кон-

тракта, либо же пересмотр оплаты по нему. 

Таким образом, современная действительность мотивирует участников 

внешнеэкономической деятельности внимательно относится к условиям внеш-

неторговых контрактов, так как упущение в них условий или недостаточная яс-

ность могут привести к серьезным убыткам. 
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Включение во внешнеторговый контракт условий о порядке исполнения 

обязательств, форс-мажорных обстоятельствах, санкционной и валютной ого-

ворках, позволяют сторонам минимизировать коммерческие риски. 

Если же стороны полагают, что только суд или международный арбитраж в 

состоянии разрешить их спорную ситуацию, то выбор нейтральной юрисдикции 

позволит обеспечить равноправие сторон при отправлении правосудия. 
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