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В настоящее время становится очевидным, что предпринимательская дея-

тельность в сфере услуг в России растёт быстрыми темпами, образуя при этом 

обширную отрасль платных услуг, которая занимает преобладающее положение 

в экономике страны [7, с. 826]. 
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Как правило, и крупные и небольшие строительные организации, выполня-

ющие работы по строительству, арендуют строительную технику, что исключает 

необходимость инвестирования больших средств в оборудование, которое ис-

пользуется в ряде случаев нечасто [2, с. 151]. 

На основании данных о размере выручки от оказания услуг можно судить об 

эффективности деятельности организации [8, с. 198]. Именно она является ис-

точником покрытия расходов и источником формирования основной цели функ-

ционирования организации – прибыли [6, с. 1081]. 

Анализ позволяет вывить, что рост выручки от продаж составил 4 138 тыс. 

руб., за счет увеличения цен и объемов оказанных услуг. В 2023 г. выручка от ре-

ализации оказанных услуг организации составила 20 123 тыс. руб. Рост закупоч-

ной стоимости товаров, материалов и увеличение объемов их закупки привел к 

росту себестоимости на 4 533 тыс. руб., за счет превышения темпа роста себе-

стоимости над выручкой, в 2023 г. организацией был получен убыток от продаж 

в сумме 2 тыс. руб., в 2021 г. организация также получала убыток от продаж в 

сумме 1 271 тыс. руб., что было обусловлено управленческими расходами в 

сумме 1 664 тыс. руб. 

 

Рис. 1. Динамика финансовых показателей организации, тыс. руб. 

 

С 2022 г. в организации управленческие расходы отсутствуют. Однако, по-

лученные прочие доходы обеспечили организации положительный финансовый 

результат. За период исследования организация получала прибыль от своей дея-

тельности, так в 2023 г. чистая прибыль организации составила 207 тыс. руб., что 

на 126 тыс. руб. выше показателя 2021 г. 
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Денежная выручка – это денежные средства полученные от продажи про-

дукции, товаров, работ и услуг [4, с. 1034]. 

Далее рассмотрим структуру денежной выручки на рисунке 2. 

 

Рис. 2. Структура денежной выручки от оказанных услуг  

в среднем за 2021–2023 гг., % 

 

В структуре денежной выручке наибольший удельный вес занимают доходы 

от услуг экскаватора-погрузчика – 34,13% в среднем за 2021–2023 гг., доля вы-

ручки от оказания услуг автовышки составляет 21,17%. На долю услуг автокрана 

приходится в среднем 17,23%, услуги погрузчика приносят в среднем 11,46% вы-

ручки, а услуги экскаватора – 6,79%. 

Рассмотрим влияние экстенсивных и интенсивных факторов на прирост вы-

ручки от оказанных услуг на рисунках 3 и 4. 

 

Рис. 3. Исходные данные для факторного анализа выручки  

от оказанных услуг, тыс. руб. 

 

В 2023 г. в организации наблюдается уменьшение стоимости основных 

средств на 9 665 тыс. руб. Несмотря на снижение фондоотдачи на 376 тыс. руб. в 

2023 году, общий эффект остается положительным. 
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Рис. 4. Влияние основных факторов на выручку от оказанных услуг, тыс. руб. 

 

Увеличение выручки от продаж на 1 829 тыс. руб. в 2023 году связано с ро-

стом эффективности материальных затрат. Ухудшение материалоотдачи на 

259 тыс. руб. указывает на увеличение затрат на материалы больше, чем рост вы-

ручки. Значительное увеличение влияния оплаты труда на 1 243 тыс. руб. в 

2023 году отражает повышение производительности труда. Положительное из-

менение оплатоотдачи на 327 тыс. руб. говорит о том, что каждый рубль, вложен-

ный в оплату труда, приносит больше выручки в 2023 году, чем в 2021 году. Уве-

личение на 2516 тыс. руб. величины собственного капитала свидетельствует о 

более эффективном использовании собственного капитала. Снижение капитало-

отдачи на 946 тыс. руб.  указывает на ухудшение эффективности использования 

капитала [1, с. 703]. 

Целью деятельности любой организации является получение прибыли, что 

обуславливает необходимость рассмотреть величины валовой прибыли [9, с. 183]. 

В 2021–2022 гг. организация получала валовую прибыль от оказания услуг, 

однако, в 2023 г. в связи с поломкой гидробура и высокими затратами на его ре-

монт, организация получила убыток в сумме 2 тыс. руб. 
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Рис. 5. Финансовые результаты деятельности организации 

 

Наиболее рентабельными в 2023 г. оказались услуги по аренде гидробура – 

5,95%, экскаватора – 5,86% и автокрана – 5,18%. В 2022 -2023 гг. убыточно 

предоставление КАМАЗа в аренду, что обусловлено, тем, что при невысоком 

уровне выручки от предоставления его в аренду, затраты на его текущий ремонт 

и содержание работоспособном виде достаточно высоки. 

Валовая прибыль представляет собой финансовый результат производствен-

ной деятельности организации [3, с. 1155]. 

На рисунке 6 представлена динамика валовой прибыли от продаж и рента-

бельности оказанных услуг. 

 

Рис. 6. Динамика валовой прибыли и рентабельности оказанных услуг 

 

Убыточность оказанных услуг в 2023 г. составила 0,01%, что ниже показа-

теля 2021 г. на 1,75 п.п. Наибольшая рентабельность оказанных услуг была отме-

чена в 2022 г., она составляла 1,86%. Наиболее прибыльны в 2023 г. услуги по 

аренде гидробура – 5,95%, его рентабельность сократилась на 1,91 п.п., а также 

услуги по аренде экскаватора, его рентабельность составила 5,86%, что на 

13,23 п.п. выше показателя 2021 года. 
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На следующем этапе исследования проводится факторный анализ рента-

бельности собственного капитала [2, с. 144]. 

Таблица 1 

Факторный анализ рентабельности собственного капитала  

по двух- и трехфакторной моделям Дюпона 

 

 

Изменение рентабельности активов в 2022 г. произошло за счет роста рен-

табельности продаж на 0,42 п.п. в 2023 году сокращение рентабельности активов 

составило 1,19 п.п., это обусловлено снижением рентабельности продаж на 

1,18 п.п. и сокращения оборачиваемости активов на 0,01 п.п. 

Рост рентабельности собственного капитала на 0,55 п.п. в 2022 году произо-

шло за счет увеличения оборачиваемости всех активов на 10,7 п.п. и роста рен-

табельности продаж на 2,56 п.п. негативное влияние оказало снижение коэффи-

циента финансовой маневренности на 12,71 п.п. В 2023 году на рост рентабель-

ности собственного капитала на 8,86 п.п. позитивное воздействие оказал рост 

оборачиваемости активов на 6,19 п.п. и увеличение рентабельности продаж (по 
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чистой прибыли) на 13,01 п.п., негативное же влияние оказало снижение коэф-

фициента финансовой маневренности на 10,35 п.п. 

В целом организация увеличивает объем продаж, однако получает убыток от 

своей деятельности, который обусловлен высоким уровнем себестоимости [5, с. 79]. 
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